MARTINIQUE

DUREE
35 heures - 5 jours

PRIX
500€

5jours pour :

Choisir le bon statut, apprendre a maitriser la gestion financiere de son entreprise
au quotidien, trouver des clients et mettre en place un plan d’actions commerciales
efficace pour booster ses ventes !

CONTENU :
Appréhender le pilotage et la gestion de son entreprise, élaborer I'étude prévisionnelle de son projet:

1 -Choisir le bon statut : la présentation des formes juridiques, des régimes fiscaux, des régimes sociaux
etlescriteres de choix

2 - Appréhender les documents de synthése comptables : bilan, compte de résultat et tableaux de
bord...

3 -Elaborersonplandefinancement

4 -Réaliserl’étude prévisionnelle deson projetd’installation, identifier sesressources et les points clés de
lafaisabilité de son projet

5 -Calculerson chiffre d’affaires prévisionnel et ses charges

6 -Appréhender larentabilité du projet en intégrant la capacité a rembourser les engagements
bancaires

7 - Anticiper I'organisation administrative et comptable de son entreprise

Trouverdesclientsetmettreenceuvreunestratégiecommercialeefficacepour vendre sur site ouen ligne
ses produits et services:

1-Trouversesclientsenétudiantsonmarchéetensedémarquantdesesconcurrents 2 - Créerlesoutilsde
communicationadaptésasonentrepriseetvalorisersonidentité dans sa stratégiecommerciale

3 - Choisir son (ses) circuit(s) de distribution, définir son juste prix et son co(t de revient...

4 -Ciblerles actions commerciales les plus adaptées asesclients

5 -FaireduWeb2.0unatout pourle développementdesonactivité.

OUTILS & SUPPORTS PEDAGOGIQUES : EVALUATION :

- Exercicesetmiseenpratique - Quizz

- PowerPoint,documentation - Evaluation a

- Réalisationplandefinancement chaud

- Internet, sitesWeb - Questionnaire de

satisfaction




